Al0 | Valor | Quarta-feira, 2 de agostode 2006

B o
_.---::_.rl'.l e s iy .' ._F"
T

Marco legal para setor de gas e
alternativas para distribuicao

Flexibilidade de contratos “take orpay’ estimulam a
reducdo do custo de energia elétrica. Por Jerson Kelman

omo todos sabem, um
do por
: assinatura € mais bara-
a to do que o comprado
~pna banca. Apesar disso, as em-
presas jornalisticas estio sempre
em busca de novos assinantes
para ajudar no pagamento dos
custos operacionais permanen-
tes e dos investimentos em infra-
restrutura, por exemplo, escrit6-
‘rios, grificas e veiculos.

A decisdo do leitor, se assina ou
compra na banca, depende do ni-
mero de vezes em que ele I2 jornal
a cada més. Por exemplo, suponha
que o prego da assinatura & de 30
R§/més (1 R§/exemplar) e que o
preco na banca & 3 R§/exemplar.
Nesse caso, sal mais barato assinar
se ele 1& mais do que 10 jornais por
més; caso contréno, € melhor com-
prar na banca. A decisdo econdmi-
ca entre "assinar” e “comprar na
banca" tem analogia com a comer-
cializagdo de gis natural no Brasil.
Asempresas de gis também neces-
sitam de pagamento adiantado

principais: indfistria (incluindo re-
finarias) e comércio; Gis Natural
Veicular (GNV) e residéncias; e usi-
nas termelétricas. No primeiro, o
consumo de gds & quase continuo,
anilogo ao de um leitor que 1# os
jomais diariamente. Portanto, nes-
se caso a melhor opgdo para o con-
sumidor & a “assinatura” ou, num
linguajar mais preciso, um contra-
to firme de compra de gés.

A primeira vista, o caso do se-
gundo grupo, formado por GNV e
residéncias, seria diferente, pois o
padrio individual de consumo de
cada motorista oude cada residén-
cia pode variar muito, Entretanto,
sabe-se que o consumo total de
gés, dado pela soma dos consumos
individuais, & bastante previsivel.
Este fendmeno, conhecido como
“lei dos grandes niimeros”, € o
mMesmo que permite que o nimero
de passageiros que viaja na ponte
aérea, em cada dia da semana, seja
mais ou menos constante, mesmo
que poucos passageiros sejam os
mesmos, Portanto, o preco do gis
para o segundo grupo também
pode ser “de assinatura”.

Vamos agora ao terceiro grupo

melétricas a gis natural. Este setor
& um dos mais importantes e o
mais complexo em termos de pre-
¢o. A importancia & dada pelo vo-
lume consumido: se todas as ter-
melétricas a gas natural do Brasil
fossem ligadas, seu consumo seria
quase igual ao consumo total dos
outros dois grupos. A complexida-
de resulta do fato de que a utiliza-
cio niio & constante: as termelétri-
cas apenas sdo acionadas quando
os reservat@rios das usinas hidrelé-
tricas tém pouca e isso acon-
tece em média cerca de um ter¢o
do tempo. Portanto, as termelétri-
cas consomem gis como o leitor
esporddico, que em média compra
10 jornais por més(1/3 de 30 dias).

Em principio, o pre¢o unitirio
de “banca”, ou mais precisamente,
o preco no mercado “spot”, pode-
ria ser até trés vezes o preco unita-
rio do contrato firme para que a

Empresas de gas precisam
de pagamento adiantado
para arcar com os custos e
buscam clientes que lhes
assegurem o pagamento

compra avulsa fosse mais vantajo-
sa do que a assinatura. Ocorre que
ainda nio hi um mercado “spat”
suficientemente desenvolvido pa-
ra permitir a compra avulsa. Ade-
mais, o padrio de consumo das
termelétricas € de ndo gerar (e,
portanto, ndo consumir gis) por
longos intervalos, tipicamente de
alguns anos (correspondentes a
periodos de hidrologia boa), e de-
pois gerar quase que continua-
mente por alguns meses (quando
ocorre um periodo de seca). Em
outras palavras, embora o consu-
mo de gis s6 ocorra um terqo do
tempo, a incerteza, ou variincia, é
muito alta. Voltando ao exemplo,
qual empresa jornalistica suporta-
ria que metade de seus leitores
passasse dois ou rés anos sem
comprar jornais nas bancas, e de-
pois decidisse compri-los todos os
dias, durante viarios meses?
Devido a essa dificuldade, as ter-
melétricas assinaram contratos fir-
mes para compra de gis, chama-
dos de “take or pay", que as obriga
pagar por 70% do méximo consu-
mo potencial, mesmo que o con-
sumo real seja nulo. Em outras pa-
lavras, o “take or pay” funciona co-
mo uma assinatura que dé direito

Como se pode imaginar, cobrar
21 jornais de quem, em média, 1
apenas dez, aumenta os custos pa-
ra o leitor, Da mesma forma, o es-
quema “take or pay”, embora ne-
cessirio para assegurar a remune-
racdo dos investimentos em pro-
ducio e (ransporte de gis,
encarece o custo da geracdo terme-
létrica no Brasil. Consequente-
mente, a flexibilizacio dos contra-
tos “take or pay" constitui oportu-
nidade para diminuir o custo da
rgia elétrica.

o surgimento de um mercado fle-
xivel de gds natural que permitisse
i termelétrica “revender” para
consumidores industriais o gés do
contrato “take or pay” nos meses
em que os reservat6rios das hidre-
létricas tiverem suficiente dgua
(equivale a permitir que o leitor re-
venda os 21 exemplares quando
ele nio quiser ler). A revenda deve
ser feita sob forma de um contrato
interruptivel de gds, com preco
a situagio em que a termelétrica
necessitar do gis, quando entio o
consumidor industrial deverd re-
duzir seu consumo ou utilizaruma
fonte alternativa, por exemplo,
Gleo combustivel. A renda adicio-
nal do contrato interruptivel bara-
teard o custo da geragio termelé-
trica e, portanto, contribuird para
reducdo de tarifas de eletricidade.
Uma segunda alternativa de-
pende da construgdo de terminais
de regaseificacio de gis natural li-
quefeito (GNL) nas regides Sudeste
e Nordeste. Esses terminais sio
fundamentais para proporcionar
maior seguranca de abastecimen-
to de gis (menor dependéncia da
Bolivia) e, consequentemente, de
eletricidade. Adicionalmente, co-
mo tem aumentado a produgdo de
GNL de alguns paises, como Argé-
lia, Trinidad, Egito, Quatar, Nigéna
e Rissia, talvez seja possivel no fu-
turo que as termelétricas fiquem
livres dos contratos firmes e pos-
sam “comprar na banca”, mesmo
que a custo unitirio mais elevado.
Para que qualquer uma dessas
alternativas seja possivel, & ne-
cessirio um marco legal claro e
estivel para o setor de gds. Pre-
sentemente o assunto estd sob
exame do Congresso Nacional.
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